A COLOR
v_EST__

Technico-commercial(e) BtoB

Présentation de I'entreprise

COLOR EST est une entreprise a taille humaine dans laquelle vous ne vous ennuierez
pas ! Si vous cherchez un emploi ou vous ne voyez pas le temps passer alors vous étre

au bon endroit !

Spécialisés dans la distribution de peinture industrielle pour particuliers et professionnels
depuis 26 ans, nous sommes leader dans notre domaine sur la région Grand Est. Grace
a nos systémes a teinter automatisés et nos 50.000 litres de produits, nous sommes
capables de réaliser un grand nombre de teintes en un minimum de temps.
(https://www.colorest.fr/)

Pour accompagner sa croissance et préparer demain, COLOR EST recrute un(e)
Technico-commercial(e) Itinérant(e) (H/F) sur le secteur Champagne Ardennes

Futur collaborateur de I'agence de Ville en Vermois, vous assurez la vente de I'ensemble
de nos produits techniques et services.

Commercial de terrain, vous @&tes responsable d'un portefeuille de clientéle
professionnelle que vous prenez plaisir a conquérir et fidéliser grace a vos
connaissances techniques et votre agilité commerciale.

A ce titre :

e Vous travaillez en collaboration avec une assistante commerciale et un
responsable technique sédentaires dans I'objectif de développer votre chiffre

d'affaires et votre marge.

¢ Une formation aux produits et a leur utilisation vous sera dispensée. Une voiture,
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un ordinateur portable et un téléphone seront mis a votre disposition.
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e La prospection commerciale et les rendez-vous clients n'ont plus de secret pour

VOUuS.

e Vous développez une relation privilégiée avec votre clientéle et vous aimez vous
investir pour trouver des solutions techniques et commerciales adaptées a
chaque problématique industrielle.

e A l'écoute des besoins de vos clients, vous les accompagnez dans I'amélioration
de leur performance économique, opérationnelle et environnementale en leur

proposant des solutions techniques complétes.
PROFIL

De formation commerciale (BTS...) dans I'idéal vous justifiez d'une expérience dans le
conseil et la vente de produits techniques a destination de l'industrie.

Vous vous épanouirez dans ce poste si :

e Vous maitrisez I'art de la négociation comme personne

e Vous avez le golt du challenge

e Vous avez le sens du résultat

e Vous étes curieux et passionné de solutions techniques

e Vous étes autonome, a I'écoute et vous aimez le travail d'équipe

Salaire
e Entre 30 000 € et 50 000 € brut par an

Type de poste

e Temps plein
e CDI
e Début 2026

Horaires

e Travail du lundi au vendredi

Vos avantages

e  Panier repas

e  Mutuelle prise a 100% par la société

Vous pensez avoir le profil idéal ? Envoyez-nous votre candidature (CV et lettre de
motivation) a I'adresse mail suivante : comptabilite@colorest.fr et nous vous contacterons

pour un entretien éventuel.
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